宣城市赐寿植物工厂有限公司
装备营销方案
赐寿公司【2020】（1011）文件
产品销售、市场拓展，是企业最主要的工作。决定企业存亡因素之一。制定一套完整地、科学的营销方案，意义不可低估。为使企业在市场化激烈竞争中抢占一席之地，特拟定此企业营销方案。
名称：
宣城市赐寿植物工厂有限公司智能立体栽堷装备营销方案
团队
团队名称：ZWGC
负责人: 总经理杨小冬  13705636574
队员: 刘跃萍、余锡寿、罗名骝
营销內容
智能植物工厂装备（园柱式、方柱式、两面式、多层式等）
理念
做客户真诚地、永远地朋友。
市场决定产品、质量决定市场、服务决定份额、人才决定发展。
做特色产品、做高端产品、做客户满意产品。
让社会分享成果、让企业分享成功。
目标
    让智能植物工厂进入千家万户、成为人人未来生存必备。

目录
1、 概述
在世界性疫情特殊情况下,公司不求发展, 但求生存。服务且让利于社会。強调对营销部门配备一流人才, 让销售之星和代理之星名利双收. 
2、 目标市场分析。
2、1社会背景分析：
2、1、1由于风沙等自然灾害、工业化、城市化等因素影响，未来能从事农业的土地资源将越来越少，寸土寸金已为时不远；
2、1、2化学农业造成自然环境极大破坏、天不蓝了、水不淸了、气不纯了、地不肥了、食品安全事故频发，人类生存受到极大威协，引起了全社会关注。
2、1、3 现在70后、80后不愿种田，90后年青年不会种田，老龄化时代巳经到来。未来谁来养活我们？特别是疫情或战争等不可抗拒地意外情况发生时。
2、1、4目标市场分析
家庭，超市、公园、生态歺厅、道路绿化、农业企业 。
2、1、5企业情况分析
宣城市赐寿植物工厂有限公司，是专业从事植物工厂技术研究、装备开发、工程承建、生产管理、技术培训一体化的实体企业。现有行业知名专家2名、项目工程师2名、专业技术人员多名。获得园柱式、方柱式、两面式植物工厂装备国家专利多项、发表论文40多篇、编写省级地方标准1部、科技著作1部，在行业和市场具有一定影响力。尤其在植物工厂技术装备方面，取得突破性进展，解决了行业共性和关健问题。
3、 行业情况分柝
到2020年10月为止，我国已建植物工厂268家，其中平面多层水培植物工厂占80%以上, 植物工厂装备专业生产企业已有十多家, 但都是以平面多层式人工补光型为主。装备价格每套在几千至几万不等，2019年我国已向美国出口了1000多套平面多层植物工厂装备。在植物工厂装备销售中，家中植物工厂销量最大。宣城市赐寿植物工厂有限公司植物工厂装备2019年就已向合肥、北京等地销售数百套家用微型植物工厂装备，并得到用户好评。
疫情期间，家用植物工厂装备市场潜力巨大。
四、市场定位
走进都市、走进资本、走进农企、走进家庭。
五、定价策略
5、1精品装备出厂售价5800元/套（包括远程检测、监控设备）, 量大（100套以上）优惠。普通装备4800元/套（100套以上优惠）。
5、2装备租赁：一年期起租，预付年租金。本市内精装型月租150/套、普通型月租金100/套，市外一般不租赁。
5、3对外植物工厂工程承建，每平米造价以600元计算，每亩667平米，总计每亩装备及安装费用40万元（可安装300套装备）。人工工资由客户自行安排，专家工资由客户负责支付。公司不另外收取装备客户专利使用费
5、4不求发展，但求生存。公司决定：对省内外任何企业欲建10亩以上合作者（或千套装备以上合作者），每套装备以2800计价，双方出资各半，可共同在任何地点基地内以客户个体或企业认耕方式对外出租。也可以以此价向任何规模性企业出租。这样既可降低企业任何风险（两年可回本），也可加快技术推广，造福社会。
六．服务策略
公司免费帮助客户植物工厂设计、免费发放相关技术资料、免费培训植物工厂安装、使用和管理技术、免费加盟公司植物工厂协会，终身免费享受本公司商标和专利装备使用权、免费专家咨询、享有植物工厂信息；免费为客户代购种植品种种子、营养母液、海绵块、零部件、零星器材、专业书籍等
七、营销策略
7、1营销坚持政策引导、专家文章、基地考察、纸媒报道、电视播放、网站发布相结合，。
7、2公司主营、地区代理相结合。公司每个员工都有份外销售权利和义务，按营销额付营销费用；公司以外的任何个人、单位、和电商平台自销或外销装备，都应有不低于10%的营销费用（包括自购或介绍别人购买1套或多套装）。对地区代理人或单位，给予一切方便并按销售量的10一15%以上返利。
7、3线上、线下相结合线上以网站、微信群、各种专业论坛、会展销售为主，以线下销售为辅相结合。
7、4定制、销售、租赁、工程承建相结合。
八、财务管理策略
8、1公司出售、租赁装备，都以厂地供应为主，但可以代客户发货，物流费用由客户自理。
8、2客户釆购装备，需预付80%定金，余额20%发货时结清。
8、3装备租赁：期限以一年为限，需预付一年租金，第二年可降低20%租金，第三年降低30%粗金。如此类推，当租金收取累计达到销售价时，装备即为客户所有不再付租金了。
8、4地区代理，须签定代理合同。培训专业营销和售后服务人员。佣金待资金收回公司，装备发出后即时按合同支付。对完成规定任务后，超额销售的，按营销额多少，公司发年终奖。
8、5非公司成员、非公司地区代理商，都可以为公司销售，以营销费用作为收入，对长期为公司销售或兼职者。也应根据销售量，同样由公司发放年终奖。
欢迎来公司考察、交流、洽谈！


宣城市赐寿植物工厂有限公司
专家热线：余先生18298271474
公司地址：宣城市、宣州区、桂花园
中国植物工厂网www.zgzwgcw.com
中国植物工厂智能装备网www.zgzwgczlzbw.com
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